
Dragões
Unicórnios

encontram

Efetiva Colaboração
entre Startups e  

Empresas Estabelecidas

Proteção da posição estratégica:  
Empresas estabelecidas podem tomar conhecimento das mudanças 
de mercado causadas pela transformação digital. 

Startups têm mais liberdade para desenvolver soluções disruptivas. 

Geração de valor não apenas no aumento das receitas e margens, mas 
também na expansão para negócios emergentes.

A colaboração ou a aquisição de uma startup pode facilitar a mudança 
de cultura dentro da empresa.  

A Mágica dos Unicórnios:  
Benefícios da inovação aberta via startups
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O bater de asas do Dragão:
Benefícios e Riscos do relacionamento

Benefícios
Inovação externa e disruptiva

Fornecedores mais inovadores
Foco no cliente

Cultura empreendedora e mais ágil
Permanência no topo da evolução de mercado

Novos fluxos de receita e linhas de negócios

Riscos
Danos à reputação

Perda de Investimento
Funcionários desalinhados

Resultado inseguro
Desalinhamento de maturidade

Benefícios
Receitas e independência de capital externo
História de sucesso para vendas futuras
Base de clientes escalável
Canal de varejo atraente
Acesso a ativos
Conhecimento de mercado e mentoria

Riscos
Necessidade de receita
Ser engolido por um cliente
Projetos atrasados
Desperdício de recursos
Escalada prematura
Perda do espírito de startup

Ajustando a Rota:
Os desafios em busca do sucesso

Estabelecer ciclos de venda duradouros
Obter recursos suficientes

Conectar conceitos a projetos
Vencer a falta de confiança

Organizar a hierarquia administrativa
Reduzir as falhas de comunicação
Estabelecer um sólido suporte gerencial
Alinhar as unidades do negócio
Absorver as mudanças positivas
Introduzir uma cultura inovadora

Do encontro ao Casamento:
Os ganhos da colaboração

Eventos únicos: 
competições  

como hackathons

Compartilhamento  
de recursos:  
ferramentas  

gratuitas, espaços 
de co-working

Apoio  
empresarial: 

aceleradoras e 
incubadoras

Parcerias:  
desenvolvimento  
compartilhado de 
produtos, compra 

das startups

Investimentos: 
corporate venture

Spin in:  
aquisição de 

startups

Ganhos dos Dragões

Ganhos dos Unicórnios

Rejuvenescer a cultura:  
mindset empreendedor

Validação da solução

Atrair clientes,  
parceiros e talentos

Escala das vendas

Resolver problemas  
rapidamente c/ menor risco

Valorização da marca

Novas ofertas de valor  
ou novos negócios

Rede de  Relacionamentos


