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MERCADO HABITACIONAL BRASILEIRO

Demanda de longo prazo e disponibilidade de credito

Demanda Habitacional (acumulado) Financiamento pelo FGTS - principal fonte de recursos
em milh&es de unidades para o segmento habitacional de baixa renda
2% _ 4 Arrecadacao Liquida FGTS
em bilhdes de reais
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27.3

2040 29.5
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Nos préximos 20 anos, o mercado precisa entregar cercaJ 2017 18 2019 2020 2021

de 30M de habitacoes para atender a demanda total

i Net Collection PIB Projection = —e—Unemployment Rate




LOCALIZAGAO
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MR,VB. parte da carteira de Presenca Nacional: presente em 149
16 indices da bolsa cidades e 22 estados brasileiros
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Departamento de Inovacao com visdo holistica, ajudandona MRV

identificacao de demandas, priorizando e viabilizando projetos Engenharia
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Departamento de Inovagao com visao holistica, ajudando na  JMIIRV

identificacao de demandas, priorizando e viabilizando projetos Engenharia

22 Prospecc¢ao e aquisicao
de terrenos

Relacionamento adse
com Cliente @ﬁm‘

Mao na roda
& Meu Decorado
* APPs

% MRVDI/Terrenos

Cenit
Comercial

Novas Linhas (Eco, Bio, Premium)
== Kit de finalizagao

Engenharia
Assisténcia €,

A ¢ /‘.‘/
Técnica =Y
i ?g AT na palma da mao
PrOdugaO et s i 3 Encante
* Entrega de chaves

2\, Crédito

@Imobiliério
BIM

< Fotovoltaica

* Parede de concreto

* Chicote elétrico
e Selo MRV + Verde e Obra Verde MRV .

SAC/SICAQ na venda
< Venda Garantida



DILBERT

I WANT YOU
TO THINK LIKE

| ENTREPRENEURS.

WILL WE BECOME
BILLIONATIRES IF
WE SUCCEED?

| AT 33 THIS YEAR,

R
SHOULD 210'0(;;‘ E

HOLDERS

HUGE WOULD
RISKS? | HATE

RATISES ARE CAPPED

-
—

SHOULD WE ACT
AS THOUGH WE HAVE
NO BOSST?

I'™M JUST SAYING
YOU SHOULD BE MORE
CREATIVE.

www.diibert.com

83015

BY SCOTT ADAMS

NO. THAT
WOULD BE
| CHAOS. )

PROBLEMS
Sl  HAPPEN.
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INTRAEMPREENDEDORISMO: OLHANDO PARA DENTRO

v Foco na implantacao das ideias
v  Parecer técnico
v Ferramentas para capacitacao

v Mais janelas

v  Gameficacao

Pitch Presencial
Business Case

Pitch virtual
Inscricao Benchmark

Canvas
Proposta de valor




REALMENTE OPEN: CONVERSANDO COM O ECOSSISTEMA

VISAO DE FUTURO

14

Entendendo
Clientes

Co desenvolvimento
com Fornecedores

Inscricao >>> >

_®
)

Trabalho em Rede C =
INTRAEMPREENDEDORISMO yl I:Q
AR THON. N
HACK(A)THON .
Corporate Clients

Y

Hackthons
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MRV ENGENHARIA

Espaco colaborativo de fomento & inovacéo e ao empreendedorismo. Ambiente fértil em CONEXOES

para construir uma trajetoria de crescimento e sucesso.
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DEMORA NA ACAO
(MUITAS APROVACGES E
ESTUDOS)

INVESTIMENTO

CULTURA DE
INOVACAO E_
EXPERIMENTAGAO

RESISTENCIA A MUDANCA

..TRABALHO CONTINUO PARA SUPERAR OS DESAFIOS



Negocio
sustentavel

Diversificagao
geografica
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Inovagao

Satisfagao do
cliente

Sélida estrutura
de capital



